La barrera de
los 5 anos

Por qué la pasién y las ventas no
bastan para sobrevivir, y cémo el
control financiero asegura el
futuro de tu negocio.



La dura realidad del
tejido empresarial

6 de cada 10 empresas en

Espaina no superan los 5 anos.
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The Survival Funnel Ano 5

Espafa es un pais inmensamente
activo: cada afio nacen miles de
proyectos, locales, webs y marcas.

Pero detras de este movimiento hay
una realidad oculta: la mayoria no
sobrevive a largo plazo.




El problema no es empezar.
El problema es gestionar el crecimiento.

Nacimiento A | Crecimiento
N W
Montar un negocio hoy es mas facil que El verdadero caos llega cuando el negocio
nunca. Sobran herramientas, formacion, empieza a crecer. La pasion inicial no
informacion y oportunidades. La ilusion basta para construir una estructura que
y la capacidad de venta inician el motor. aguante los anos.
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| a realidad detras del cierre
es |la suma de tres
factores estructurales:

(El mito)
Cerramos porque nos
faltaban clientes.
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> 1. Problemas de Mercado:
Poca demanda real o productos
sin diferenciacion clara.

2. Modelos Insostenibles:
Precios mal calculados, altos
costes comerciales o excesiva
dependencia de pocos clientes.

> 3. Asfixia Financiera: La base

mas pesada del iceberg.



Morir vendiendo: El peso del descontrol economico. ol
Empresas que no cierran por falta de ventas, sino porque
no pueden sostener financieramente su actividad.

Margenes Ciegos:
Beneficios mal calculados
que generan pérdidas en
cada venta.

Estructuras Pesadas:
Costes fijos que ahogan
la operativa mensual.

%, vendiendo o/

Tension Constante:

Vivir al limite persiguiendo
facturas para pagar
ndéminas.

Caja a Cero: Operar sin
red de seguridad, dejando
el negocio vulnerable ante
cualquier imprevisto.




El secreto de las empresas que si se consolidan.

Tienen un patron comun:
controlan sus numeros.

Poseen un sistema econdmico y financiero que les permite tomar
decisiones desde la calma y los datos, nunca desde el susto y la urgencia.




El peligro de liderar a ciegas. |
La intuicion, en finanzas, suele ser un muy mal consejero.

Gestion por Gestion por Datos

Vender sin saber si el producto Saber exactamente qué productos
deja dinero real. y Servicios son rentables.

Saber qué costes especificos
estan comiéndose el margen.

Descubrir los sobrecostes
a final de mes.

Invertir o contratar por
sensaciones de mercado.

Saber cuando tiene sentido invertir
0 crecer, y cuando esperar.

Sufrir con cada pago de Saber cuanta tesoreria se necesita
impuestos 0 néminas. para funcionar tranquilos.



Los 4 pilares del control financiero.

”I I 1. Rentabilidad Real f " 2. Control de Costes

Conocer el margen exacto de Identificar, auditar y frenar los

cada producto o servicio gastos que erosionan
vendido. silenciosamente el beneficio.

a 3. Paz de Tesoreria % 4. Inversion Inteligente

Calcular y mantener el colchon Usar los datos para decidir el
de efectivo necesario para operar momento exacto para expandirse
sin sobresaltos. o retener el excedente.




Como podemos ayudarte desde la Asociacion.

Nuestra mision es que entiendas tus numeros, controles tu caja
y tomes decisiones informadas.
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Paso 1: Paso 2: Paso 3: %
Diagnastico Establllzacmn Optimizacion
Revision profesmnal de Implementacion de Estrategias para gestionar
tu estructura de costesy herramientas sencillas para el excedente de tesoreria y
margenes reales. mejorar el control de tu asegurar que tu dinero no

caja diaria. se quede parado.




Haz que tu dinero trabaje para
tu empresa, no en tu contra.

Si te has visto reflejado en esta realidad,

no tienes por queé sequir volando a ciegas.
Tienes a tu disposicion profesionales expertos
listos para revisar tus nimeros hoy mismo.




Expertos en finanzas empresariales.

Miguel Angel Merino

Juan Carlos Suarez de Tangil

LLama o envia un whatsapp al
686185222 / 661985478
para mas informacion
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